SREDNJA ŠKOLA  

DONJI MIHOLJAC

   PRIJEDLOG TEMA ZA ZAVRŠNE RADOVE  šk.god..2012/2013.           

                      KOMERCIJALISTI
                        OSNOVE TRGOVAČKOG PRAVA (Mentor: Vladimir Čošić)
1. Oblici prava vlasništva
2. Sklapanje ugovora

3. Založno pravo i založni ugovor

4. Sredstva za pojačanje ugovora

5. Pojačanje ugovora uređena Ovršnim zakonom

6. Ugovori o kupoprodaji
7. Promjene u obveznopravnim odnosima
                                   PODUZETNIŠTVO (Mentor: Vladimir Čošić)
1. Pravno-organizacijski oblici poduzetništva (3)

2. Čimbenici organizacije (3)

3. Obitelj i poduzetništvo (OPG) (3)
4. Ulaganja u poduzetnički pothvat
5. Poslovni plan-projekt  novog posla
6. Financiranje ulaganja u poduzetnički pothvat
7. Menađment

8. Pribavljanje zaposlenika

9. Motivacija zaposlenika

10. Društvena potpora razvoju poduzetništva
                      POSLOVNE KOMUNIKACIJE 2 (Mentor:Vladimir Čošić)
1. Odnosi s javnošću

2. Govor tijela

3. Suvremene govorne vrste

   TEHNIKE VANJSKOTRGOVINSKOG POSLOVANJA (Mentor: Ivana Pleša)

1. Sklapanje kupoprodajnog ugovora u vanjskoj trgovini

2. Transportni dokumenti

3. Tehnika provedbe uvoznog i izvoznog posla u vanskoj trgovoini

4. Robni dokumenti u vanskoj trgovini

5. Transportne klauzule u vanjskoj trgovini

6. Vanjskotrgovinski poslovi

               POSLOVNE KOMUNIKACIJE 3 (Mentor: Lovorka Muminović)
1. Neverbalna komunikacija u poslovnom svijetu

2. Verbalna komunikacija u poslovnom svijetu

3. Korištenje mogućnosti programa MS Word u pisanoj poslovnoj komunikaciji društva

4. Mimika i parajezik u poslovnoj neverbalnoj komunikaciji

5. Poslovna komunikacija putem internet (mail,B2B,EDI,sigurnost na internet,kodiranje)

                    INFORMATIKA 3(Mentor:Lovorka Muminović)

1. Zaštita privatnosti podataka

2. Baze podataka u poslovnom svijetu(koje BAZE,DBMS,VRSTE,MYSQL-LINUX,ORACLE-UNIX,MS SQL-Windows)

3. Ekonomske funkcije u MS Excelu 2007.

          TRANSPORT,ŠPEDICIJA I OSIGURANJE (Mentor: Sandra Matković)

1. Suvremene transportne tehnologije i njihova primjena u prijevozu

2. Poštanske usluge – konkurencija na tržištu poštanskih usluga

3. Životno osiguranje

4. Poslovi špeditera i organizacija špediterskog poduzeća

        TRGOVINSKO POSLOVANJE (Mentor:Antonio Čmelak)

1. Razvoj i trendovi maloprodajnih oblika

2. Trgovačka mreža Republike Hrvatske

3. Space management-Upravljanje prodajnim prostorom prodavaonice
4. Warehouse management system-Suvremeni sustavi upravljanja skladištem

5. Politika upravljanja cijenama

6. Razvijanje strategije prezentacije roba i usluga kupcu

      MARKETING (Mentor:Antonio Čmelak)

1. Segmentacija tržišta učenika škole na temelju istraživanja zržišta

2. Upravljanje markama

3. Generičke konkurentske markentiške strategije

4. Markentiški društveno odgovorno ponašanje

5. Razvojnovog proizvoda I strategije tijekom njegovog životnog ciklusa

6. Osobna prodaja i izravni marketing

7. Aktivnosti unapređenja prodaje u trgovini

POSLOVNE KOMUNIKACIJE 4 (Mentor:Antonio Čmelak)

1. Upravljanje osobnim imidžom

2. Pisane poslovne komunikacije u otpremništvu tijekom izvršenja uvoznog ili izvoznog posla

                           Teme za praktični rad prodavača 2012/13.

1. Poznavanje robe
Mentor: I. Nemet-Petriševac

· Poznavanje namještaja i opreme za interijere – "Prima" Donji Miholjac

· Poznavanje obuće – "Planet obuća" Donji Miholjac

· Poznavanje konditorskih proizvoda –   "Fami" Donji Miholjac

· Poznavanje mesnih prerađevina i pekarskih proizvoda – "Billa" Donji Miholjac

· Poznavanje kozmetičko-parfumerijskih proizvoda – "Billa" Donji Miholjac

· Poznavanje kemijske robe za poljoprivredu – "Brežić" Podravska Moslavina

· Poznavanje električnih kućanskih aparata – "Prima" Donji Miholjac

2. Trgovinsko poslovanje

Mentor: S. Matković

· Naručivanje i preuzimanje robe u prodavaonici na primjeru prodavaonice XY

· Rad na blagajni i naplaćivanje robe na primjeru prodavaonice XY

· Mjerenje robe na primjeru prodavaonice XY

· Oprema prodavaonice i njeno održavanje

· Troškovi u poslovanju trgovačkog poduzeća XY

· Pripremanje robe za prodaju i njezino izlaganje u prodavaonici

3. Promidžbene aktivnosti

Mentor: S.Matković

· Aktivnosti unapređenja  prodaje u prodavaonici XY

· Reklamacije kupaca

· Prezentacija robe kupcu na primjeru prodavaonice XY

· Ekonomska promidžba na primjeru prodavaonice XY
